
１ 事前準備、事前情報交換会（12月4日）
商品提供校が自校のプライスカードや商品紹介等を事前に作成しました。その後、千歳高校が、

各校の作成した商品紹介を１枚のチラシにまとめたほか、ポスター等を作成しました。
※【商品提供校】：深川東、札幌東商業、函館水産、下川商業、更別農業、本別
※【販売協力校】：千歳、更別農業、本別

３ 事後情報交換会（12月18日）
販売会の２日後に、Zoomで情報交換会を行いました。今回の販売会

を振り返り、次回に向け、陳列棚にタブレットを置いてCMを流すこと
や、動線を考えてＰＲ動画を放映するなどの改善案が出されました。
生徒からは「準備から他校と協力し、大都市で販売の機会が得られたこ
とは、大変貴重な経験になった。」などの感想がありました。

２ 販売会の様子（12月15日、16日）
商品の陳列やＰＲ方法について、アイデアを出し合いました。全ての商品を完売しました。

４ 来場者の声
来場者からは、「笑顔で声かけをしていて素敵。熱心に呼び込みをしていて感じのよい対応だっ

た。高校生の商品開発のアイデアに感心した。」などの声が寄せられました。

【販売する生徒】 【商品をPRする生徒】

高校生チャレンジ in どさんこプラザ
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